SECURITY ... by design



BLUE TEAM

A VISIONWARE E
ESPECIALIZADA EM TODAS AS
MATERIAS QUE ENVOLVEM A

SEGURANCA DE QUALQUER
ORGANIZACAO OU INSTITUICAO
QUE PRETENDA VIVER NO
MUNDO DIGITAL

VisionWare foi fundada no ano 2005 por

Bruno Castro, atual CEO e especialis-

ta em ciberseguranca e investigacao fo-

. 4

rense, e por mais dois amigos. Desde a
sua genese, esta focada em areas de atuacao como

"0 NEGOCIO ESTA A CRESCER, - et oo

ce, privacidade, formacao e intelligence.

4 4 A empresa tem sede no Porto e uma filial em

M AS TA M B E M D | R | A Q U E ESTA N U M A Lisboa, mas trabalham para todo o mundo. Expan-

~ n diram os escritorios para Lisboa em 2006 e no ano

FAS E D E M U TAQAO P E R | G O SA seguinte venceram o primeiro projeto em Cabo

Verde, lancando assim a sua presenca nos Paises

Africanos de Lingua Oficial Portuguesa que se man-

» DIANA RIBEIRO SANTOS tém solida até hoje.
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Credenciados pela NATO, trabalham para serem
reconhecidos pela comunidade e pelo setor da se-
guranca da informacao; “so desta forma tem sido
possivel mantermos a confianca e fidelizacao conti-
nua dos nossos clientes enquanto empresa altamen-
te especializada e certificada, capaz de desafiar um
mundo cada vez mais inseguro e complexo, prote-
gendo e monitorizando diariamente o negocio dos
nossos clientes”, explica.

Em Portugal, a VisionWare tem perto de 70
colaboradores em fase de crescimento e em Cabo
Verde, no polo para o mercado PALOP, irao re-
crutar mais 20 elementos, perfazendo um numero

proximo dos 30 colaboradores.

SOLUCOES MAIS PROCURADAS

A VisionWare € uma empresa de nicho de mer-
cado no setor da ciberseguranca que sustenta o seu
negocio na prestacao de servicos especializados,
em prol da transacao de produtos — hardware e/ou

software — e da sua respetiva implementacao.

“
BRUNO CASTRO, CEO VISIONWARE

i-m. *, atraves de consultoria, de forma a aumentar o

nivel de maturidade de seguranca e por ineréncia,
também a reducao do nivel de risco. A empresa tem
vindo ainda a apostar muito na divulgacao e imple-
mentacao de medidas “defensivas” com inteligen-
cia avancada na componente de monitorizacao e
alarmistica continua ao nivel da seguranca dentro
de portas.

“E cada vez mais fundamental criar estruturas
de detecao e reagir (em tempo real) a comporta-
mentos suspeitos dentro da rede (incluindo o peri-
metro) das organizagoes. Sera por al a nossa maior
recomendacao para nos protegermos do panorama

de warfare”, explica Bruno Castro.

“E CADA VEZ MAIS FUNDAMENTAL CRIAR ESTRUTURAS DE DETEGAO E
REAGIR (EM TEMPO REAL) A COMPORTAMENTOS SUSPEITOS DENTRO
DA REDE (INCLUINDO O PERIMETRO) DAS ORGANIZAGOES. SERA POR
Al A NOSSA MAIOR RECOMENDAGAO PARA NOS PROTEGERMOS DO

PANORAMA DE WARFARE”

ITSECURITY | 68



A EVOLUCAO DO NEGOCIO E ESTRATEGIA DE
EXPANSAOQ

Na sequéncia dos recentes acontecimentos — pandemia,
teletral.:ralhn,? s.a]to do tecido empresarial para a 111terntjt, Iata—
ques cibernéticos c?e elevada esca]a_ e g]l.lEITH na Ucrania -

Bruno Castro acredita que, por relagbes diretas com todos es- .
ranca, cresceu bastante.

“O negocio estd a crescer, mas também diria que esta numa
fase de mutacao perigosa, onde ja comecamos a identificar al-
guma ‘banalizacio’ da especializacio dos servicos. Visto que
se trata de um setor de atividade em cresclmento, estamos a
perceber que muitas das empresas que atuavam no setor das
tecnologias da informacao se ajustaram e deram o salto para
a ciberseguranca. Infelizmente, muitas dessas empresas nao
tém conhecimento ou experiéncia suficiente para se posicio-
narem no setor de forma credivel ou honesta. Este fator tem
confundido o mercado. Comprar gato por lebre € sempre uma
tentacio para as empresas’.

Apesar de ainda estar numa fase de anilise e seleciao da

tes acontecimentos, o mercado da seguranca e da cibersegu-

zona geografica especifica, a VisionWare pretende criar mais

dois polos no interior do territorio nacional.
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