Defesa compra
Visionware

Alianca entre o
«software» civil

e militar. A Edisoft
entrou no capital

de uma empresa

de Joaquim Coimbra

O Ministério da Defesa, através
da sua participada Edisoft, com-
prou 50% da VisonWare, uma
empresa especializada em segu-
ranca dos sistemas de informa-
¢do e de computacio em rede.
Esta alianca tecnoldgica enqua-
dra-se no designio da Edisoft de
manter altos padrdes de inova-
¢do e qualidade, dotando a em-
presa de novas competéncias
que lhe permitem apresentar
propostas mais abrangentes em
concursos internacionais, sobre-
tudo no dmbito da NATO.

A VisionWare acede & experién-
cia de internacionalizacio acu-
mulada no universo Edisoft. O
primeiro contacto entre as duas
empresas nasceu de uma aborda-
gem comercial do parceiro civil.
Mas rapidamente as negocia-
¢0es evoluiram para uma propos-
ta de aquisicdo por parte da Edi-
soft, face as sinergias detectadas.

Integrada no miicleo tecnoldgi-
co da Empordef, a «<holding» es-
tatal da indistria de Defesa, a
Edisoft tem participado nos saté-
lites meteoroldgicos europeus,
fornece a indiistria de defesa e
aerondutica, contando com

clientes europeus e de paises co-
mo o Bangladesh, Oman ou Ma-
ldsia. A VisionWare resultou de
uma «start-up» de jovens qua-
dros informaticos, que conta-
ram com o financiamento de
Joaquim Coimbra, o industrial
farmacéutico que vendeu a La-
besfal e se tornou um dos funda-
dores do semandrio ‘Sol’. Apéds a
operacio de aumento de capi-
tal, 0 empresdrio reduz a sua
participagio para 25%, tal como
o grupo de cinco quadros funda-
dores. A VisionWare centra a
sua actividade na seguranca in-
formatica, segundo um modelo
comercial que incluiu auditoria,
consultoria, implementacio e
suportie. Especializou-se em so-
lucdes de elevada complexidade
nas dreas de seguranga de siste-
mas, sendo reconhecida pela Mi-
crosoft como ‘parceiro «gold»', e
prepara a entrada em mercados
como o Brasil, Angola e Chipre,
depois da abertura de escritdrio
em Cabo Verde.

A Edisoft especializou-se em
solucdes para a drea de Defesa,
realizando no exterior metade
da sua facturac@o. O mercado ci-
vil representa apenas 30% do
seu negdcio. Para Brune Castro,
administrador-delegado da Vi-
sionWare, “esta operagao repre-
senta a junc¢do de esforcos para
a constituigio de uma maior ca-
pacidade nacional em termos de
seguranca de sistemas de infor-
macio”.
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